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Ilnvestire oggi? | consigli degli esperti

Se drupa 2024 sembra aver dato una spinta agli investimenti

tecnologici,

in generale il panorama dell’'anno in corso vede

una parte degli imprenditori indugiare in attesa di maggiori
certezze sul Piano di Transizione 5.0. Gli esperti di Italfinance
consigliano di guardare anche ad altre agevolazioni.

Un mercato finanziario piutiosto statico. ma
ce la volonta di tornare a investire. Cosl s
pub riassumere il punto di vista di ltalfinance
sulla situazione della nostra industria, emersa
all'ultima edizione di drupa, La societa di me-
diazione creditizia, consulenza finanziaria e
finanza agevalata per le imprese era presente
con | suoi consulenti per incontrare gli impren-
ditori e indagare sul campo le esigenze attuali
delle aziende di settore. Un approccio uma-
no che da sempre distingue [talfinance: non
si pud proporre un servizio finanziario senza
conoscere personalmente | propri clienti, visi-
tando le aziende e instaurando cosi un rap-
porto di fiducia.

Investimenti e imprese:
la situazione attuale

Il continue rialzo dei tassi di interesse, opera-
to dalla BCE negli ultimi anni — anche se nelle
scorse settimane |a tendenza sembra essersi
lievermnente invertita — a cul si aggiunge il ri-
tardo nella pubblicazione del decreto attuati-
vo del Piano di Transizione 5.0, sta determi-
nando un rallentamento degli investimenti da
parte delle aziende. Uno stallo che permane

nonostante l'esigenza di continuare il rinnova-
mento tecnologico, fatiore determinante per
mantenere la competitivita.

Drupa 2024 sembra avere in parte mostra-
to una controtendenza, dati i numerosi an-
nunci di macchine offset e digitali vendute,
queste ultime sia a bobina sia a foglio. ma
anche attrezzature per |a nobilitazione e per
il finishing. Tuttavia, in linea generale, se-
condo ltalfinance, molte imprese del settore
printing e converting avevano gia approfit-
tato delle agevolazioni governative messe a
disposizione negli scorsi anni per finalizzare
gli investimenti pill cnerosi e, al momento,
sono in attesa di comprendere come si pro-
spetta il nuovo scenario in tema di Transi-
zione 5.0,

Bisogna poi considerare il cambiamento del
mercato e che i finanziamenti si indirizze-
ranno sempre piu verso la digitalizzazione.
Le aziende hanno l'esigenza di ottimizzare |
flussi preduttivi con |'ausilio di software di ge-
stione e suite peri flussi di lavoro. A tal fine i
fornitori offrono sempre pill seluzieni in cloud
con il moedello di business del software as a
service, che prevede una modalita di paga-
mento in forma di abbonamento.

Investing today? The advice of the experts

If drupa 26824 seems to have given a boost to technology

investments,

the current year's panorama sees some

entrepreneurs lingering as they wait for more certainty
on the Transition 5.8 Plan. The experts at Italfinance
advise looking at other subsidies as well.

jncial market, but there is a
in: This is to sum-
¢ of the situation in our

at the last drupa. The

ncial ul-

tancy and s i nce for companies
nt with |r5 oon nts to meet entre-

et 1Is impos-
withaout getting

npanies and thus establis hmg a relationship
rust.

Investments and companies:
the currcnt Situatlon
i o5 by the ECBin
ms to have
upled with
ee imple-
ng the Transi g a slow-
dawn in investments by ¢ m'npamec A stalemate
that persists despite the need to further tech-
nolog snewdl, @ crucial factor in maintaining
competit
Drupa 2024 seems to have partially bucked the
trend, g 1 the numerous announcements of off-
set and digital printing ma es soid, the latter
beth web and shee s fi

ightly in
in the pub

Carlo Olivetti, partner di ltalfinance

“Ascoltando gli imprenditari italiani presenti a
drupa, @ emerso che la propensione all'inve-
stimento c'& ma che, in molti casi, & bloccata
dalle linee guida che tracceranno l'operativi-
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t4 dellza Transizione 5.0 e che, al 28 giugno
2024, sifanno ancora attendere” spiega Carlo
Olivetti, partner di ltalfinance. "Questo ritardo
non deve intimorire perché ci sono molte vali-
de alternative, anche rivolte a specifici ambiti,
come le linee di credito dedicate alle impre-
se del Sud ltalia. Certo, bisogna conoscere &
individuare quelle pill adatte alle esigenze di
ogni azienda. Un lavoro che richiede tempo
e preparazione tecnica, ma che pud portare
grandi risultati per lo sviluppo e la crescita
delle imprese’,

Fiducia, personalizzazione e flessibilita,
i requisiti della consulenza “perfetta”

Non & facile districarsi nel dedale di prodotti
finanziari e di agevolazioni esistenti a livello
nazionale, regionale e anche europeo. Per
orientarsi serve una bussola: fare riferimen-
to a un unico interlocutore per la fornitura di
servizi finanziari e di consulenza agevolativa
& l'approccio piu efficace per individuare il
prodotto migliore e gestire poi tutte le proce-
dure burocratiche (che molto Spesso possono
scoraggiare, ma anche far perdere opportu-
nitd di crescita). La consulenza di professio-
nisti del settore viene in soccorso e diventa
fondamentale, soprattutto per le aziende piu
piccole, che non hanne internamente figure
professionali dedicate e dotate delle compe-
tenze necessarie per affrontare la complessita
dei temi finanziari.

Nel mercato delle arti grafiche viene spesso
apprezzata la guida di un vendor, che possa
indirizzare I'imprenditore nella scelta migliore
della tipologia di finanziamento. "Il supporto
vendor, insieme al leasing, & uno dei servizi
che da sempre offriamo; grazie a una serie
di convenzioni, assistiamo il fornitare di beni
strumentali e targati nella scelita delle migliori

sdires time and technical preparation, but which
can bring great results for the development and
growth of companies’,

Trust, customisation and flexibility, the re-
quirements of the 'perfect' consultancy
is not easy to find the way through the maze
i financial products and subsidies at n:
sgional and even European |
ded m find a \-\-':Jy' armu'lr\"

T.He: rwsl &
product and then mana

bureaucratic procedures {which can very o
discourage, but also result in missed apportunities
for growth).

The advice fram professionals in the sector comes
to the rescue and becomes essential, especially

for smaller companies, which do not have internal
dedicated resources with the necessary skills to
deal with the compl

In the graphic arts rnarkpt the guidance of a ve
dor who can guide the entrepreneur in the b z-t
hoice of the is often appreci-
ated.

"Vendor support, together with leasing consul-
tancy, is one of the servi > always of-
fered: thanks to a series of nents, we assist

soluzioni finanziarie e agevolative, che possa-
no facilitare le loro vendite — continua Olivetti.
Italfinance fin dai propri inizi ha saputo mo-
dellare il suo business al mutare del mercato e
delle esigenze delle imprese. Questa resilien-
za ci ha portato a sviluppare nel tempo nuovi
sarvizi, che ogagi sono convogliati nelle nostre
14 Business Unit, che spaziano da! leasing al
factoring, dal fintech alla finanza internazio-
nale e a quella agevolata”,

Per le aziende dell'industria grafica, le solu-
zioni piu gettonate sono il leasing e il noleggio
di grandi macchinari, ma Italfinance & in gra-
do di gestire anche operazioni piu complesse,
personalizzandole in base alla richiesta del
cliente. Ad esempio, per le imprese italiane
che esportano all'estero, ltalfinance propo-
ne finanziamenti a tassi europei all'azienda
che acquista, garantendo liquidita immediata
al venditore, offrendo cosl la sicurezza delle
operazioni. "La flessibilita del nostro servizio
importante, perché consente di avere a dispo-
sizione sempre delle alternative: i nostri con

sulenti non devono imporre per forza un pro-
dotto ma, in sede di colloguio con I'azienda,
individuano la soluzione tailor made. Certo, la
fiducia nei nostri professionisti & importante e
non & un caso che i rapporti con i nostri clienti
durino nel tempa” spiega Olivetti.

Il fattore tempo

Il tempo € denaro’, per questo tutte le impre-
se concentranc le loro risorse principall nella
definizione delle strategie di business volte a
ottimizzare la produzione, affidando gli altri
aspetti (non legati al core business) a con-
sulenti specializzati. 'aspetto finanziario &
uno di questi e, molto spesso, richiede anche
prontezza nel prendere decisioni e nel coglie-
re opportunita,

the supplier of capital goods in choosing the best
financial and facilitation solutions that can help
their safes —~ continues

Itatfinance has been ahlc to shape it

to the changing market and needs of Lampam
This resifience has led us to develop new serv
es over time, which today are conveyed in our 14
Bu: Units, ranging from leasing to factoring,
from fintech to international and subsidized fi-
nance.",

For companies in the graphic industry, the most
popular solutions are the leasing and rental of large
machir

maore complex ops'ramns fitting thr:rn ta the cus-
tomer's request. For example, for Italian companies
engaged in export to other countries, ftalfinance
offers loans at European rates to the buying com-
pany. guaranteging immediate cash flow 1o the
seller, thys offering the security of all operations.
"The flexibility we offer is paramount, because it
allows us to always have alternatives available:
our consultants do not necessarily need to impose
a product, but rather. meeting with the clientcom-
pany, they identify the right, tailor-made solution
gach time. Of course, the trust conferred on our
professionals is important and it is no comcidence
that the tionships we build with our customers
tend to last over time", explains Dlivetti.

Oltre alla personalizzazione del servizio. un
punto di forza di ltalfinance & proprio la ra-
pidita nelle risposte date al cliente: "L'espe-
rienza dei responsabili delle nostre Business
Unit e dei nostri consulenti, unita alla forza
delle canvenzioni con partner esterni, ci per-
mettono di essere molto celeri nella gestione
delle pratiche, che seguiamo dall'inizio fino
alla conclusione dell'intervento, dando sem-
pre assistenza al cliente. Non sole; grazie
a un team dedicato, siamo in grado di fare
una pre-analisi della fattibilita di un'opera-
zione, di valutare |'azienda e di capire subito
se un investimento pud essere finanziato/
agevolato o meno. Un servizio prezioso per
I'impresa, perché € interamente a carico di
talfinance e consente di evitare inutili di-
spersioni di costi e di tempo in pratiche che
non porterebbero ai risultati sperati”, con-
clude Olivetti.

Time factor

"Time is money", which is why all companies con-
centrate their main resources on defining busi-
ness strategies aimed at optimising production,
entrusting other aspects (not related to their core
business) to specialised consultants. The financial
aspect is ane of these and, very often, it requires
promptness in making decisions and seizing op-
portunities.

In addition to persc.-nalit;inq the service, ene of
ltaifinance's strengths is sadl with which
we respond to our clients: "ihw experience of our
Business Units managers

combined with the strength of the agre

in force with our external partners, allow 1
be very guick in managing practices, which we
follow from the beginning to the end of the in-
tervention, providing assistance lo the client all
along. Not only that: thanks to a dedicated team,
we are able to perform a feasibility pre-analysis
of any operation, to evaluate the company and
to immediately see whether an investment can
be financed/facilitated or not. This is a very val-
uable service for the client company, because
it is entirely borne by llalfinance and allows us
to avoid unnecessary costs and time dispersals
with pra : that wauld not lead to the expe

ed results ", concludes Olivetti,




